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ស្ទើរតែគ្រាប់អាជីវកម្មទាំងអស់ការចេញរកស៊ីដំបូងៗភាគច្រើនតែងតែចៀសមិនផុតទេពីបញ្ហាលក់ខាត មិនសូវមានគេស្គាល់ 
ប៉ុន្តែនៅពេលដែលជួបបញ្ហាទាំងអស់នេះហើយ ជាអ្នកលក់ត្រូវមានក្បួនដើម្បីទប់ទល់វាឱ្យបានលឿនបំផុត 
ព្រោះអាជីវកម្មត្រូវការចំណូល ហើយចំណូលប្រៀបបានជាដង្ហើម 
បើគ្មានចំណូលគឺគ្មានដង្ហើមដើម្បីដកដូចគ្នា។ទាក់ទិន្នទៅនឹងបញ្ហាដ៏ឈឺក្បាលនេះ 
ហាងជប៉ុនដ៏ល្បីឈ្មោះមួយកន្លែងនឹងធ្វើការចែករំលែកពីបទពិសោធន៍ធ្លាប់រកសី៊ខាត ដល់បងប្អូនទាំងអស់គ្នា។

ថ្លែងទៅកាន់ក្រុមការងារ Business Cambodia លោក អ៊ីង លាងហួត 
ដែលជាអ្នកគ្រប់គ្រងហាងលក់សំលៀកបំពាក់ដ៏ល្បីមួយ ក្រោមម៉ាកយីហោជប៉ុន Jingi 
Japan Newsed & Outlet Center បាននិយាយថា 
"គិតមកដល់ពេលនេះហាងនេះមានអាយុកាលជិតមួយឆ្នាំហើយដោយការចាប់ផ្តើម 
អាជីវកម្មដំបូងហាងបានខាតបង់ច្រើន 
ប៉ុន្តែបន្ទាប់ពីប្រើច្បាប់ទាំងបីខាងក្រោមនេះ 
ហាងអាចងើបឡើងវិញបានយ៉ាងឆាប់រហ័ស" ដែលក្នុងនោះរួមមាន៖

១. ប្រមូសិនពេលមេឃភ្លៀង

រាល់ពេលមេឃភ្លៀងគឺជាពេលវេលាដែលមនុស្សភាគច្រើនមិនចង់ចេញក្រៅ 
ដូច្នេះហើយជីងហ្គីបានរៀបចំកម្មវិធីពិសេសៗ 
សម្រាប់អ្នកដែលទៅទិញនៅហាងពេលមេឃកំពុងភ្លៀវ 
ដើម្បីជាការថ្លែងអំណរគុណដល់ភ្ញៀវ ដែលតស៊ូមកទាំងភ្លៀវ។ លើសពីនេះ 
អ្វីដែលកាន់តែពិសេសនោះគឺ ភ្ញៀវមកទិញទាំងមិនបានរំពឹងថាមានការបញ្ចុះតម្លៃ 
ដូច្នេះវាធ្វើឱ្យពួកគេភ្ញាក់ផ្អើល និងធ្វើឱ្យពួកគេមានអារម្មណ៍សប្បាយរីករាយ 
និងចងចាំជីងហ្គីកាន់តែច្រើនជាងមុន។

២. ផុសវីឌីអូក្នុងបណ្តាញសង្គម TIK TOK

ក្នុងសម័យឌីជីថលនេះ មិនចេះប្រើបណ្តាញសង្គម 
ប្រៀបដូចជាការរកស៊ីមិនចេះធ្វើទីផ្សារអញ្ចឹងដែរ 
ព្រោះថាសម័យនេះមនុស្សភាគច្រើនទាក់ទងគ្នាតាមរយៈវា មិនថាការកំសាន្ត 
ការផ្សាព្វផ្សាយជាដើម ដូច្នេះហើយទើបខាងហាង 
បានរៀបចំកាដូរបន្តិចបន្តួចសម្រាប់អតិថិជនរបស់ខ្លួន 
ចំពោះដែលផុសវីឌីអូក្នុងហាងរបស់ខ្លួនតាម TIK TOK 
ហើយទទួលបានបេះដូងចាប់ពី១០០ឡើង។

ដោយគន្លឹះមួយនេះពិតជាមានប្រសិទ្ធភាពខ្លាំងមែនទែន ដែលធ្វើឱ្យជីងហ្គីចាប់ផ្តើមផ្ទុះការគាំទ្រខ្លាំងតាំងពីពេលនោះមក 
ជីងហ្គីមានអ្នកចាប់អារម្មណ៍ខ្លាំង ហើយអាចទាញភ្ញៀវថ្មីចូលឥតល្លែ។
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៣.ទិញថែម

មិនសូវខុសពីហាងដ៏ទៃមួយចំនួនទៀតដែរ 
ជីងហ្គីក៏បានធ្វើការប្រមូលសិននៅតាមឱកាសពិសេសដល់អតិថិជនរបស់ខ្លួនផ
ងដែរ ដោយអតិថិជនដែលធ្វើការជាវសម្លៀកបំពាក់ចំនួន៤ឡើង 
អតិថិជននឹងទទួលសម្លៀកបំពាក់ថែមមួយភ្លាមថែមទៀតដោយឥតគិតថ្លៃ។ 
មូលហេតុទាំងអស់នេះហើយបានធ្វើឱ្យជីងហ្គីមានអ្នកស្គាល់កាន់តែច្រើនឡ
ើងៗពីមួយថ្ងៃទៅមួយថ្ងៃ។

គួរជម្រាប់ផងដែល ថា សម្រាប់ថវិការដែលរកបាន 
ខាងហាងបានធ្វើការផ្តល់ជំនួយដល់ជនពិការ 
និងមួយចំនួនទៀតសម្រាប់ធ្វើការបរិច្ចាគវាក់សាំងការបង្ការជំងឺស្វិតដៃជើង 
(សម្លៀកបំពាក់ ១=វ៉ាក់សាំង ១ដូស) ដល់កុមាររស់នៅក្នុងភាពក្រីក្រ 
និងមិនសូវមានលទ្ធិភាព។ 
លើសពីនេះសម្រាប់ដែលបងប្អូនដែលចាប់អារម្មណ៏អាចចុះទៅដោយផ្ទាល់ 
ដែលមានទីតាំងនៅលើផ្លូវម៉ុងឬទ្ធី ជិតជិបម៉ុងម៉ល ចំងាយពីស្តុបអីអន2 700
ម៉ែត ឬតាមរយះ 

Location៖  https://goo.gl/maps/4oKUTJuA8JB59cou6 ។

អត្ថបទដោយ៖   កញ្ញា នៅ ថាត់សណា 
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THATSORNA NOV
បេសសកម្មធំបំផុតរបស់ខ្ញុំ 
គឺជួយឱ្យម្ចាស់អាជីវកម្មមានគំនិតលក់ថ្មីៗកាន់តែច្រើន។ 
សូមចូលរួមជាមួយខ្ញុំ ចែករំលែកគំនិតលក់ល្អៗដល់ប្រជាជនយើង!!!
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